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Checkliste Existenzgriindung — so gelingt der Weg zum Unternehmer
Description

Bei der Existenzgriindung geht es um weit mehr al's nur um eine Geschéftsidee. Sie erfordert sorgfaltige Planung
und unzahlige administrative Schritte, um rechtlich einwandfreie, gut strukturierte und profitable Geschéfte zu
gewdhrleisten. Eine detaillierte Checkliste vermittelt die vielen Aspekte der Grindung eines Unternehmens und
hilft bel einer strukturierten Vorgehensweise.

Checkliste zur Existenzgriindung

1. Geschéftsidee festhalten

2. Marktrecherche durchfihren

3. Zielgruppe definieren

4. Businessplan erstellen

5. Rechtsform des Unternehmens bestimmen
6. Finanzierungsplan erstellen

7. Genehmigungen einholen

8. Gewerbeanmeldung

9. Unternehmenskonto erdffnen

10. Buchhaltungssystem einrichten

11. Marketingkonzept entwerfen
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Checkliste zur Existenzgriindung

Finanzierungsplan

e Sicherstellung der Genehmigungen

Rinchtsfors finanziellen Stabilitat B
) und des Wachstums. Dle Em}.uhu"g
Die Wahl der richtigen gesetzlicher
Unternehmensstruktur. Anforderungen.
Gewerbeanmeldung
Businessplan
Die formelle
Ein detaillierter Registrierung des
Fahrplan fiar den Erfolg. Unternehimens.
Zielgruppe
Unternehmenskonto
Die ldentifizierung und
das Verstdandnis der Die Einrichtung eines
Zielkunden. separaten Bankkontos.
Marktforschung Buchhaltungssystem
Das Verstéindnis der Die Organisation und
Marktdynamik ist Verwaltung von
entscheidend. Finanzen.
Marketingkonzept
Geschéftsidee
Die Entwicklung einer
Die Grundlage fir jedes Strategie zur
erfelgraiche Erteichung von
Unterrehmen. Kumder.

Erklarung der einzelnen Punkte

1. Geschéftsidee festhalten: Diesist der erste Schritt in der Existenzgrindung. Hier definieren Sie, was I hr
Unternehmen tun wird, welche Produkte oder Dienstleistungen es anbieten wird und was es einzigartig macht.

2. Marktrecherche: Sie mussen herausfinden, ob es einen Markt fur Ihr Produkt oder Ihre Dienstleistung gibt.
Sie mussen auch Ihre Konkurrenz verstehen.

3. Zielgruppe definieren: Sie missen wissen, wer Ihre Kunden sind, um Produkte oder Dienstleistungen zu
entwickeln, die deren Bedurfnisse erfullen, und um effektive Marketingstrategien zu entwerfen.

4. Businessplan erstellen: Ein Businessplan definiert I|hre Geschéftsziele und skizziert, wie Sie diese erreichen
werden. Er ist wesentlich, um Investoren und Kreditgeber zu gewinnen und um lhre Fortschritte zu beurteilen.

5. Rechtsform des Unter nehmens bestimmen: Abhéngig von der Rechtsform kdnnen Sie Risiken minimieren,
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Steuervorteile nutzen und Ihre Geschéftsfiihrung gestalten. Hier zahlen sich Rechtsberatung und sorgféltige
Uberlegungen aus.

6. Finanzierungsplan erstellen: Hier legen Siefest, wie Sie Ihr Unternehmen finanzieren. Sie miissen
potenzielle Investoren Uberzeugen und sicherstellen, dass Sie Uber gentigend Kapital verfiigen, um den Betrieb zu
starten und aufrechtzuerhalten.

Birokratische Schritte:

7. Genehmigungen einholen: Abhangig von Ihrem Geschaftsmodell und Ihrer Branche benétigen Sie
moglicherwei se bestimmte Genehmigungen oder Lizenzen. Sie sollten diese so frih wie méglich einholen, um
Verzogerungen beim Start zu vermeiden.

8. Gewer beanmeldung: In den meisten Fallen missen Sie Ilhr Gewerbe bei 1hrem lokalen Gewerbeamt
anmelden. Diesist ein rechtlicher Schritt, der nétig ist, damit Ihr Unternehmen operieren kann.

9. Unternehmenskonto er 6ffnen: Ein dediziertes Geschaftsbankkonto hat Ihre Finanzen von personlichen
Ausgaben getrennt und macht Ihr Geschéft professioneller.

10. Buchhaltungssystem einrichten: Ein gutes Buchhaltungssystem hilft Ihnen, den Uberblick Gber Ihre
Ausgaben und Einnahmen zu behalten, unterstiitzt Sie bei der Erstellung von Finanzberichten und erleichtert die
Einhaltung von Steuergesetzen.

11. Marketingkonzept entwerfen: Ein starkes Marketingkonzept hilft Ihnen dabei, Ihre Marke und lhre
Produkte/Dienstleistungen zu prasentieren, die Zielgruppe zu erreichen und Ihren Umsatz zu steigern.

Bevor Siesich auf das Abenteuer der Existenzgr indung einlassen, ist es besonders wichtig, dass Sie dle
notwendigen Informationen sowie fundierte Einblicke zur Verfligung haben. Damit Sie gut vorbereitet starten
konnen. Denn gerade in der Anfangsphase tauchen bestimmte Fragen immer wieder auf, weil sie grundlegend
fr den gesamten Grindungsprozess sind und Ihnen dabei helfen, zentrale Zusammenhange besser zu verstehen.
Das gezielte Verstandnis dieser Fragen und der dazugehdrigen Antworten unterstiitzt Sie nicht nur dabel,
Ihre Strategie zu schérfen, sonder n auch, potenzielle Fallstricke rechtzeitig zu erkennen. Aber auch gleichzeitig
, Ihre Geschéftsziele effektiver zu verfolgen. Aus diesem Grund sind die folgenden haufig gestellten Fragen zur
Existenzgrindung fur alle, die den Schritt in die Selbststéndigkeit wagen, von grol3er Bedeutung.

FAQs zur Existenzgrindung:

Wassind die ersten Schritte zur Existenzgr indung?

Die ersten Schritte beinhalten die Geschéaftsideenfindung, Marktanalyse, Festlegung lhrer Geschéftsstruktur,
Erstellen eines Geschéftsplans, Suche nach einer geeigneten Geschéfts- und Produktbenennung, Registrierung
Ihres Unternehmens und das Eroffnen eines Geschéftsbankkontos.

Welcherechtlichen Aspekte mussich berticksichtigen?

Rechtliche Aspekte beinhalten die Wahl der richtigen Unternehmensform, Registrierung des Unternehmens,
Erlangung notwendiger Lizenzen und Genehmigungen, Beachtung von Datenschutzbestimmungen und Verstehen
der steuerlichen Verpflichtungen.
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Wieerstelleich einen Geschaftsplan?

Ein Geschéaftsplan umfasst elne Zusammenfassung |hres Geschéfts, eine Marktanalyse, Ihre Organisations- und
Managementstruktur, eine Beschreibung Ihrer Dienstleistung oder hres Produkts, Marketing- und
Verkaufsstrategien, eine Finanzprognose und Anforderungen an Finanzmittel.

Woher kann ich Finanzierung fir meine Existenzgr indung er halten?

Unternehmen nutzen verschiedene Finanzierungsguellen, darunter Eigenkapital, Bankkredite, Crowdfunding,
Business Angel oder staatliche Fordermittel. Die Wahl der passenden Finanzierungsart hangt von Ihrer
Geschéftsidee, lhrem Geschéaftsmodell und Ihrer Risikobereitschaft ab.

Wiefinde ich meine Zielgruppe?

Die Ermittlung lhrer Zielgruppe erfordert eine eingehende Markt- und Wettbhewerbsanalyse. Diese beinhaltet eine
Bewertung der Bedurfnisse potenzieller Kunden, des Kundenverhaltens und der demografischen Daten.
Aul¥erdem ist es hilfreich, Kundenprofile oder sogenannte ,, Personas’ zu erstellen.

Das kdnnte dich auch noch interessieren: Checkliste GmbH Griindung — alles auf einen Blick
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